KONSUMENTUPPLYSNING

En bra historia gor inte
en bra hudkram

Kjell Stromberg om hudkréamsbluffen och varfér
den dyraste produkten inte alltid ér den bésta

I Tipskr1FTEN Rid och Ron nr 8 i 4r redovisade man ett
intressant resultat av ett test av hudkriamer, diar den klart
dyraste krimen gav det klart simsta resultatet. Testet gill-
de s.k. dagkrimer som anvinds for att hilla uppe hudens
fuktighet. Under den kalla drstiden sjunker inomhusluf-
tens relativa fuktighet och da far en del personer problem
med torr och fnasig hy och de besviren kan behandlas
med en fuktighetsbevarande eller dterfuktande hudkrim.

Réid och Rons test av dagkrimer bestod av tvd delar.
Den ena delen var en teknisk del diar man mitte hudens
fuktighet pd forsokspersonerna med hjilp av ett instru-
ment, och den andra delen bestod av att ett antal personer
subjektivt fick anvinda krimerna i ett blindtest. I den tek-
niska delen testades varje krim pa 22 personer genom att
ett omrdde pd underarmen bestroks tvd ginger per dygn
med krimen. Som jimférelse si bestroks ett annat hud-
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parti med en referenskrim och man utférde dven mit-
ningar pa en obehandlad hudyta.

Resultatet av den tekniska mitningen var att alla kri-
mer klarade sig lika bra som referenskrimen utom testets
dyraste krim, The Moisturizing Gel Cream fran La Mer.
Det visade sig att den krimen knappt gav ett bittre resul-
tat dn helt obehandlad hud. Med ett literpris pi 45 000 kr
var The Moisturizing Gel Cream fyra ginger si dyr som
den niist dyraste krimen och mer én trettio ginger dyrare
in de tvd krimer som blev testvinnare. Som jimforelse
kan ocksd ndmnas att den billigaste krimen i testet, med
ett literpris pa 800 kr, fick bista betyg av testpanelen i den
subjektiva bedomningen av hur krimen upplevdes. Nu
kanske en vin av ordning funderar pa varfér den billigaste
krimen d3 inte blev testvinnare om den nu ocksi klarade
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att uppritthalla fuktigheten lika bra som de andra kri-
merna. Jo, det beror pi att man i betygsittningen drog av
poing om krimerna innehoéll tveksamma kemikalier, t.ex.
miljéstérande dmnen.

Hur kommer det sig nu att man kan sélja en virde-
16s produkt till ett pris som 4r méngdubbelt hégre dn de
fungerande produkter som konkurrenterna salufor? Det
ar hir vi kommer till det intressanta i kriksingen och det
som gor att det hela platsar i Folkvett. Visserligen ir det
kint att kosmetiska produkter prissitts pd ett annat sitt n
ovriga varor, ett hogt pris pd en kosmetisk produkt kan ex-
empelvis ge status it produkten och bidra till forsdljning-
en. I det hir fallet 4r det dock en bra historia om krimens
ursprung som marknadsforarna utnyttjar ging pa ging.

I Réad och Rén beskriver artikelfrfattaren bakgrunden
till den dyra krimen p4 féljande sitt:

"Historien bérjade med dr Max Huber, fysiker och raketfors-
kare pi Nasa. I ett experiment med raketbrinsle som gick fel
fick han brinnskador i ansiktet. For att lindra dem utvecklade
han en hudkrim som byggde pa en "mirakelbuljong” gjord pa
jist sjogris. For att sjogriset skulle jdsa bra och fa ritt egen-
skaper, spelade han upp ljud av jisande sjogris under sjilva
jisprocessen. Krimen fungerade s bra att han bérjade silja

den vidare i sm4 burkar.”

Verkligheten dr en grym domare dven for de skonaste
anekdoter och man kan bara hilla med i artikelforfatta-
rens slutord.: "Problemet med La Mer ir att en bra his-
toria inte haller din hud fuktig. Det gér ddremot nistan
vilken annan dagkrim som helst. Dessutom betydligt
billigare.” #2
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